kofaktor Reifen

ai mehr als 85 I'rorent der Kun-

den, die einen Full-Service-Ver-
trag abschlicken, cnthill diescr
auch das Segment Keifen. Obwaohl
sich die Kunden hier bewusst gegen
cine vermeintliche Best-Price-Stru-
terie aus den vielen Billigangebalen
des Marktes entscheiden, ftherwie-
gen die Vorteile im Rahmen des
Fubhrparkmanagements.

Die Kunden bekommen einen
kompletien Reilenservice aus einer
Hand. Zudem profitieren sie von
den Einkaufsvorteilen des Leasing-
gebers, haben cine grobe Auswahl
aus verschieden Fabrikaten, erhal-
ten speziell ber Winterreifen aktuel-
le Modelle anstatt Lagerware der
Viorsaisan. Auflerdem werden die
Eeifen meist als Komplettrad auf
Alufelgen gelicfert. AuBerdem kin-
nen die Kunden ihren Logistikauf-
wand verringern, denn auf Wunsch
organisicren die Leasinggesellschal-
ten beim Heifentausch Abholung
und Finlagerung. Teasinggesell-
schaften sind herstellerunabhangig,
beraten also neutral, welche Eeifen
besonders Kraftstoff sparend sind
wine vorm Preis-Leistungs-Verhiiltnis
passen. Allein durch das geringere
Grewicht der Alu- anstelle der Stahl-
felgen wird weniger Kraftstoff ver-
braucht.

Dennoch hat der Fahrer das griifi-
le Einsparpotenzial im Gasfuf.
hrch umesichtipe Fahrweise kamn
er nicht nur Kraftstoff, sondern auch
an Malerial sparen. Und obwohl das
Thema Allwetterreifen immer wie-
der diskutiert wird, ist ihr Kosten-
Nulzen-Verhdllnis, neutral belrach-
fet, in den meisten Hallen maiis,

felte, Geschattshihrer der Deurschan
Fleet und Mitglicd des YMF

WME Yerhzind der marsemunaklidngagen
Fuhrperkmanagementgesel schefran
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