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ancher Fuhrparkleiter stellt sich die

Frage, ob Leasing die Zusammen-
arbeit mit einem oder eher mit mehreren
Dienstleistern zum wirtschaftlicheren Er-
gebnis fiihrt. Bei der Entscheidung muss
der Unternehmer die wesentlichen Ein-
flussgroBen beriicksichtigen: Fiir die Zu-
sammenarbeit mit mehreren Gesellschaf-
ten spricht der Wettbewerb, der fiir jede
einzelne Leasinganfrage unter den ver-
schiedenen Anbietern besteht. Zum Tra-
gen kommt jeweils das beste Angebot. Auf
den Einzelleasingvertrag reduziert, wer-
den dadurch Einkaufsvorteile fiir das
Unternehmen generiert.

Wegen der stindigen Einzelanfragen
bei mehreren Dienstleistern entsteht je-
doch ein erhohter Verwaltungsaufwand.
Faustformel: Ein Dienstleister mehr be-
deutet mindestens eine Schnittstelle mehr.
Zudem sind Vertragsgespréache mitjedem
Dienstleister zu fiihren, die auch durch
einen vorgeschalteten Fuhrparkmanager
nicht einzusparen sind. Einen einheitli-
chen Rahmenvertrag fiir alle umzusetzen
ist ebenfalls unrealistisch, weil gerade
komplexere Dienstwagenordnungen nicht
mit den unterschiedlichen Vertragswer-
ken der verschiedenen Leasinggeber in
Einklang zu bringen sind.

Erfahrungsgemdfl werden schlanke,
komplexe Losungen nur mit einem Fuhr-
parkdienstleister kostenoptimal umge-
setzt. AuBlerdem bleibt das Qualitéts- und
Preisbewusstsein Ihres Dienstleisters den-
noch auf hohem Niveau, wenn er bei re-
gelmaBigen Ausschreibungen weiterhin
einem gesunden Wettbewerb ausgesetzt
wird. Noch ein Vorteil: Sie haben nur einen
Ansprechpartner, was wiederum Zeit und
damit Kosten spart.

Es gibt viele gute Griinde, sich fur die Flottenspezialisten zu entscheiden
elegante. Mit unserer einzigartigen Modellpalette und vielfaltigen Service
die optimale Lésung. Auch fiir [hren.

WIR HABEN DAS ANGEBOT. SIE HABEN DIE WAHL.




